AM Denmark ist wieder da!

(kn) Mit neuem Vertrieb und neuen Produkten ist AM Denmark
in das Jahr 2011 gestartet. Anfang Januar tibernahm die Berliner
Firma Facius die Generalvertretung des danischen Herstellers
fir Deutschland und Osterreich. AM Denmark verfiigt {iber ein
breit gefachertes Sortiment von Qualitatsprodukten aus den
Bereichen Reinigung, Audio/Video und Zubehor und strebt
eine enge Partnerschaft mit dem deutschen Fachhandel an

. AM Denmark ist ein weltweit enga-
gierter und anerkannter Spezialist flr Rei-
nigungsartikel, A/V, Notebook-Produkte
und Zubehdor. Das Unternehmen hat sich
der Entwicklung von Produkten verschrie-
ben, die sich durch hervorragendes dani-
sches Design, durch innovative Funkti-
onalitdt und eine exzellente Benutzer-
freundlichkeit auszeichnen. AM Denmark
weist nicht ohne Stolz darauf hin, dass es
zur Unternehmensstrategie gehort, tradi-
tionelle Lésungen neu zu definieren und
neue innovative Produkte zu entwickeln,
die besser aussehen, besser funktionieren
und ein besseres Geflihl vermitteln.

Dank kontinuierlicher Produktentwick-
lung und permanenter Marktforschung
ist AM Denmark in der Lage, seinen welt-
weiten Geschéftspartnern eine Produkt-
palette anbieten zu kénnen, die sich unter
anderem auch durch eine aullergewohn-
liche und attraktive Verpackung hervor-
hebt, kombiniert mit innovativen In-Store
Verkaufsférderungs-Programmen. Dieser
Ansatz von AM Denmark bringt neues De-
sign und neuen Reiz in eine Produktkate-
gorie, die sehr lukrativ flir den Handel ist.

So bietet der ddnische Hersteller hoch-
wertige Reinigungsmittel flir Bildschirme,
Tastaturen, CDs, DVDs und Blu-ray-Discs
an. Des Weiteren gehéren Cleaningpro-
dukte fir Mobiltelefone ebenso zum Sor-
timent wie exklusive Kabel fir alle An-
wendungen. Verschiedene Kopfhorer, TV-
Wandhalterungs-Systeme und Taschen
fiir Laptops und Kameras runden die viel-
seitige Produktpalette ab.
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Vertrieb von AM Denmark in Ostdeutsch-
land zustandig.

Seit 1997 betreut Facius ihre Kunden
in den Bereichen Unterhaltungselektro-
nik und Zubehdr. »Unser Konzept ist es,
unseren Kunden mit den Industriever-
tretungen und Distributionen innovati-
ve ausgewdhlte Produktgruppen in sehr
hoher Qualitdt anzubieten«, betont Ver-
triebsleiter Thomas Facius, »Durch intel-
ligente Vertriebskonzepte mit festen An-
sprechpartnern und persénlicher Betreu-
ung von unseren gut ausgebildeten Mit-
arbeitern sind wir der richtige Ansprech-
partner flr die Industrie, den GroB- und
Fachhandel.«

Mit Produkt- und Serviceschulungen
bietet Facius Weiterbildungen zu seinen
Produktgruppen an: »Wir sind in der La-
ge, zielgerichtet auf den sich schnell wei-
terentwickelnden Markt zu reagieren und
unseren Kunden fachspezifische Ldsun-
gen anzubieten.
Unser  Anspruch
ist es, alle Kunden
kompetent  und
zuverldssig zu be-
raten. Mit einem
gut sortierten La-
ger und einer mo-
dernen  Logistik
sind wir fiir unsere
Kunden ein attrak-
tiver Partner. Da- §Er|?;€ﬂ —
bei endet der Ser- —
vice nicht mit der
Zustellung der Wa-
rex
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beit mit dem deutschen Fachhandel: »Wir
sind sehr stark auf den qualifizierten, be-
ratenden Fachhandel fokussiert, mit dem
wir eine vertrauensvolle Partnerschaft an-
streben. Deshalb suchen wir in allen Ver-
triebsregionen engagierte Stlitzpunkt-
handler, mit denen wir besonders eng zu-
sammenarbeiten wollen und die von uns
alle Unterstlitzung erhalten.«

Zu den verkaufsfordernden MaBnah-
men, mit denen AM Denmark seine Fach-
handelspartner unterstiitzt, gehdren zum
Beispiel attraktive Produktprdsenter am

Boris Botel
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POS, die kostenlos zur Verfligung gestellt
werden, aktuelle Produktkataloge, Da-
tenblatter aus den verschiedenen Pro-
duktsegmenten, sowie selbstverstandlich
eine kontinuierliche Betreuung durch die
AuBendienstmitarbeiter.

Stltzpunkthdndler werden darlber
hinaus auf der Homepage der AM-Ver-
triebspartner mit Firmennamen und ge-
nauer Anschrift erwahnt, sodass der End-
kunde anhand einer einfachen und un-
komplizierten Suchfunktion ganz leicht
den Fachhéandler in seiner Nachbarschaft
finden kann, der AM Denmark-Produkte
im Sortiment flihrt.

Zurzeit besteht das Vertriebsteam fir
den AuBendienst aus sechs Mitarbeitern.
Die Mannschaft soll in Deutschland auf
insgesamt 15 Mitarbeiter erweitert wer-
den, in Osterreich betreuen flinf Aufen-
dienstmitarbeiter den Fachhandel. Ge-
sucht werden deshalb fiir den Vertrieb
von AM-Produkten in West-
deutschland weitere erfahre-
ne und mit der Branche gut
vertraute selbstandige Aullen-
dienstmitarbeiter.

Als Hotline stehen den
Fachhandelspartnern die Tele-
fonnummern und E-Mail-Ad-
ressen der Vetriebsfirmen zur
Verfligung:

@ Fir Westdeutschland Telefon
06196/5256007, E-Mail:
am@inpartner.net

@ Fiir Ostdeutschland Telefon
030/9989055, E-Mail:
am@facius-berlin.de.

Wie Boris Botel erklart, wird
auch die Zusammenarbeit mit
den Fachhandelskooperati-
onen angestrebt. So soll im
zweiten Quartal 2011 verstarkt
der Kontakt mit den Verbund-
gruppen in der Branche aufge-
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Ganz bewusst will man auf die Prasenz
in Discounter-, Grof3flachen- und Selbst-
bedienungsmarkten ebenso verzichten
wie auf die Belieferung preisaggressiver
Online-Shops im Internet. »Wir verfolgen
eine konsequent fachhandelsorientierte
Vertriebsstrategie und unterstiitzen des-
halb auch keine unseridsen Absatzmittler
im Internet oder andere Kandle, die ein ru-
indses Preisdumping betreiben und keine
Garantie fir eine optimale Betreuung un-
serer Produkte garantieren kdnnenk, ver-
sichert Boris Botel.

Sortiments-Schwerpunkt
Reinigung

Eine andere als die von AM Denmark
eingeschlagene strikt seridse Vertriebs-
und Preisstrategie ware auch nicht ver-
einbar mit dem hohen Anspruch der AM
Denmark-Produkte, in deren breit gefa-
chertem Sortiment der Bereich der Rei-
nigungsartikel einen ganz besonderen
Schwerpunkt bildet. Welche Sorgfalt und
Aufmerksamkeit AM Denmark dem The-
ma Reinigung widmet, zeigt ein Beispiel,
das beweist, wie wichtig die Verwendung
des richtigen Bildschirmreinigers ist. So
konnen die sehr empfindlichen Oberfla-
chen von Flachbildschirmen im téglichen
Gebrauch und bei falscher Reinigung
leicht beschadigt oder zerkratzt werden.
Tests zeigen, dass durch die Verwen-
dung falscher Tiicher, wie zum Beispiel
normaler Haushaltstlicher, schon nach
nur wenigen Reinigungen deutliche Krat-
zer in der Oberflache entstehen kénnen.

Aus der AM-Profi-Kabelserie

Neig-, dreh- und rotierbarer TV-Wandhalter

AM Denmark ver-
| wendet ausschliel3-
| lich eine Mikrofaser

mit runden Fasern

und weichen Kan-
ten, die garantiert,
dass das Materi-
al nicht den kleins-
ten Kratzer verur-
sacht. Aber nicht
nur das richti-
ge Tuch, sondern
auch die richtige
Flissigkeit ist entscheidend.
Bei einem Vergleichstest wurden zwei
Gruppen gebrauchter Flachbildschirme
von acht unterschiedlichen Marken ge-
bildet. Beide Gruppen wurden intensiven
Dampfen und einer hdufigen Reinigung
ausgesetzt — die eine Gruppe jedoch mit
einhundertprozentigem IPA-Reiniger (mit
Alkohol, der in vielen Reinigungspro-
dukten verwendet wird), die andere
Gruppe wurde mit der wasserbasierten
Reinigungsflissigkeit von AM Denmark
gereinigt.
Dieser Test er-
gab eindeutige Er-
gebnisse. Nach nur

sich an den Bild-

Form von Einwirkung erkennbar - es war
nichts weiter sichtbar als der saubere Bild-
schirm!

Fazit von AM Denmark: »Unsere For-
mel ist wirkungsvoll und dennoch scho-
nend.« Die Reinigungsflissigkeit fur Bild-
schirme von AM Denmark kann UGbrigens
fiir alle Bildschirmtypen und Oberfléchen
verwendet werden.

Dieser hohe Entwicklungsstand und
die konsequente Anwendung fortschritt-
lichster Technologien sind charakteris-
tisch fir alle innovativen Produkte von
AM Denmark. Die Vorteile fiir den Fach-
handel liegen auf der Hand: Mit dem
Sortiment des danischen Herstellers, das
zudem noch lukrative Spannen garan-
tiert, konnen dem Endkunden duflerst at-
traktive Qualitdtsprodukte und Zubehor-
artikel angeboten werden, die aufgrund
ihres fachhandelsorientierten Vertriebs
dem mittelsténdischen Facheinzelhdndler
auBerdem einen nicht unbedeutenden
Wettbewerbsvorteil gegeniiber der Grol3-
flache verschaffen.,

AM Denmark ist ein weltweit agierendes Unternehmen aus den Bereichen
Reinigungssysteme fiir UE - IT, hochwertigster Accessorize u. TV-Wandhalter.

. . In den internationalen Distributionsgesellschaften wird der Vertrieb jeweils
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rial beginnt Blasen
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Ihre Hauptaufgaben

» Betreuung und Beratung der Kunden am POS

» Akquisition und kontinuierlicher Aufbau neuer Kundenbeziehungen
» Teilnahme und Prasentation auf Messen und Kundenveranstaltungen
» Reporting Uber die Tatigkeit und Feedback aus Kundengesprachen

te sich, dass selbst S Marktbeobachtung u. Erstellung von Wochenberichten

kleine »unsichtba-
re« Kratzer ein Ein- [ldGiill
dringen des Alko-
hols ermdglichen.
Mit der wasserba-
sierten Formel von
AM Denmark war
selbst nach drei
Monaten an keiner [Fum.

» AuBendiensterfahrung im Verkauf technischer Produkte
Gute Kenntnisse in der Unterhaltungselektronik
Branchenkenntnisse und verbindliches Auftreten

» Ausgepragte Kommunikationsfahigkeit
Selbstandige und erfolgsorientierte Arbeitsweise
Dienstleistungsmentalitat mit hoher Beratungs- und Vertriebsorientierung

der Bildschirmober- (Mo E Herausforderung in der Sie selbstandig auf freiberuflicher
i ETe LT W T o T=ToTe TS TN 5sis agieren konnen? Herr Boris Botel steht lhnen fiir eine erste vertrauliche
Kontaktaufnahme gerne telefonisch oder per Email zur Verfiugung.

INPARTNER NETWORK

Méchten Sie sich direkt bewerben, senden Sie uns bitte lhre aussagekraftigen
Bewerbungsunterlagen unter u.a. Adresse - gerne auch per Email - mit Angabe
|hres nachst moglichen Eintrittstermins.

Selbstverstandlich sichern wir Ihnen absolute Vertraulichkeit zu.

AM Distribution Deutschland West
WiesenstraRe 17 - 65843 Sulzbach/Taunus
Tel.: 06196 5256007 - E-Mail: am@inpartner.net
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